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Disclaimer
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Dieses Dokument richtet sich an potentielle Investoren, Geschäftspartner und Medienvertreter und keine der in

diesem Dokument abgegebenen Erklärungen soll als Aussage über den Erfolg unserer Produkte angesehen

werden, die sich derzeit in der Entwicklungsphase befinden. Dieses Dokument kann darüber hinaus Prognosen

und/oder andere in die Zukunft gerichtete Aussagen über sowie Darstellungen von Plänen und Zielen in Bezug auf

unsere zukünftige Geschäftstätigkeit, Produkte und Dienstleistungen; zukünftige Finanzberichte; oder jegliche

solchen Aussagen zugrunde liegenden oder darauf bezogene Annahmen enthalten. Diese Annahmen sind in die

Zukunft gerichtet und unterliegen teilweise Risiken und Unsicherheiten, von denen viele außerhalb unserer

Einflussnahme-Möglichkeit liegen und die nicht als Garantie für den Eintritt zukünftiger Ereignisse anzusehen sind.

Tatsächliche Ergebnisse können aufgrund einer Vielzahl von Faktoren, zu denen Zeitpunkt und Wirkungen

regulatorischer Maßnahmen, Resultate von Produkttests, der Erfolg der Gesellschaft im Hinblick auf die

Entwicklung und die Vermarktung neuer Produkte sowie der effektive Schutz von Patenten gehören, wesentlich

abweichen.

Es gibt keinerlei Garantie hinsichtlich der Resultate von Produkttests oder anderer laufender Studien über unsere

Produkte. Es gibt keinerlei Garantie, dass unsere Produkte, die sich in der Entwicklung befinden, zeitnah oder

überhaupt für die Vermarktung zugelassen werden.

Die Gesellschaft lehnt jegliche Absicht oder Verpflichtung ab, diese zukunftsbezogenen Aussagen oder die

Faktoren, die die zukünftigen Ergebnisse, Leistungen oder Erfolge der Gesellschaft beeinflussen können, zu

aktualisieren, selbst wenn zukünftig neue Informationen zur Verfügung stehen sollten.
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Produkt-Neueinführungen basierend auf der TruePrime™ Technologie
– Juli 2016: TruePrime™ Single Cell WGA Kit V2

– Nov. 2016: TruePrime™ Liquid Biopsy Kit 

– CovCheck

Übernahmen
– Juli 2016: Übernahme der Expedeon Holdings Ltd. 

• Akquisitionspreis: 15,7 Mio. Aktien (Ausgabepreis 1,10 €); 1,7 Mio. EUR (bar)

• Expansion des Portfolios in den Proteomics-Markt

• Vertriebsaußendienst in Großbritannien, Singapur und den USA

• Integration abgeschlossen, angepasste Konzernstruktur

– Dez. 2016: Ankündigung der Übernahme von C.B.S. Scientific
• Akquisitionspreis: 900.000 USD (540.000 USD bar; 360.000 USD durch 275.311 neu ausgegebene Aktien 

aus genehmigtem Kapital)

• Expansion des Portfolios in den Gerätemarkt

Kapitalerhöhung (Juli 2016)
– Bezugsangebot: 3.016.734 neue Aktien

– Nachfolgende Privatplatzierung: 1.801.466 Aktien 

– Emissionspreis über 1,10 EUR pro Aktie 

– Bruttoertrag über 5,3 Mio. EUR
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Highlights Geschäftsjahr 2016
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Konferenzen:

● Teilnahme an fünf wissenschaftlichen Konferenzen in Deutschland, Belgien, den 

Niederlanden, Großbritannien und den USA, Festival of Genomics, Single Cell Genomics

Meeting, Molecular Medicine Tri Conference, AGBT (Advances in Genome Biology and 

Technology) Precision Health Meeting)

● Präsentationen anlässlich sieben Investoren- und Partnerkonferenzen in Deutschland und 

international (z.B. Bio€quity, BIO-Europe, DVFA Frühjahrskonferenz, BIO Convention, 

Deutsches Eigenkapitalforum, MKK)

Publikationen:

● Wissenschaftliche Veröffentlichung zum Thema TruePrime™ in Nature Communications, ein 

öffentlich zugängliches Journal mit Veröffentlichungen in den Disziplinen Biologie, Physik und 

Chemie mit dem Titel: “TruePrime™ ist eine neue Methode für Whole Genome Amplifizierung 

aus einzelnen Zellen, basierend auf TthPrimPol”

Konferenzen und Marketingaktivitäten 2016
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PR-Erfolge 2016
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Grow, Buy, Build: Erfolge im Geschäftsjahr 2016

● 3 neue Produktlinien und 8 Kits neu auf dem Markt

● Erfolgreiche Akquisition von Expedeon Holdings Ltd., 

Integration abgeschlossen; Unternehmensstruktur 

angepasst

● Wichtige OEM-Vereinbarung mit chinesischem Partner 

TANON und starker OEM-Vertriebskanal mit Sigma 

Aldrich 

● Juli 2016: Überzeichnete Kapitalerhöhung mit 

Bezugsangebot und Privatplatzierung erfolgreich 

abgeschlossen 

● Bilanz und Liquiditätsposition gestärkt 

● Starkes Umsatzwachstum: >300% im Vergleich zu 2015

● Bereinigtes EBIT: +30%

● Wachstumsimpuls schafft Voraussetzung für eine 

positiven Geschäftsausblick 2017

● Fokussiertes Managementteam
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Expedeon

C.B.S. Scientific

SYGNIS
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Profil der SYGNIS Gruppe: Erstklassige Life Science Tools & 

Reagenzien

Kommerzialisierung

Direktverkauf

Distributoren 

OEM

(Lizensierung)

Innovation

Produkte mit hohen 

Margen

Patenschutz

Starke 

Wettbewerbsposition

Starkes jährliches Wachstum (2015-2016)

5 Standorte weltweit

Mitarbeiter: weltweit 65

Frankfurt Stock Exchange (Prime 

Standard): LIO1 (Xetra) 

LIOG1.DE (Reuters Instrument Code)

>75% Bruttomarge

> 40% Umsätze aus 

Direktverkauf

Starkes Patentportfolio

Umsatzwachstum: >3x (2016) 

Break-even (Q4/2017e)

Innovative Produkte für Genomik- und Proteomik-Forschung entwickeln und vertreiben



● Portfolio, Technologie und Vertriebskanäle für alle 

Schlüsselmärkte effizient erweitern

● Synergien bei Infrastruktur als Wachstumstreiber 

heben

● Wachstum beschleunigen, um eine führende Position  

zu etablieren

● Akquisition profitabler, schuldenfreier, und innovativer 

Firmen mit hohen Wachstumsraten

● Neue Produkte, Services & Technologien für Genomik-

und Proteomik-Forschung

● Hochwertige klinische Anwendungen bevorzugen

Grow, Buy and Build:  Führend im Bereich Premium-Reagenzien
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Buy

Grow

Build



● Wachsendes Portfolio: 2014 – 0 Produkte, 

2015 – 12 Produkte,  2016 – >300 Produkte

● Geographische Ausweitung: 

2015 Europa (Madrid, Heidelberg)  2016 + UK 

(Cambridge) + USA (San Diego) + Asien (Singapur)

● 2016: Expedeon + Proteomik-Portfolio

● 2016: C.B.S. Scientific + Elektrophorese-Portfolio

● TruePrime: Markt-beste DNA-Amplifizierung

von SYGNIS entwickelt, z. B. für Liquid Biopsy

● Weiterer Unternehmensaufbau, Nutzung von 

Synergien: Integration von Standorten (Kosten-

reduktion), mehr Direktverkäufe, höhere Margen

Grow, Buy and Build:  Erste Erfolge
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Buy

Grow

Build
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Akquisitionsziele: Profil

Kriterien Expedeon 

(Juli 2016)

C.B.S. Scientific 

(Dezember 2016)

Profitabel

Schuldenfrei 

Starkes Wachstum  

Innovativ

Komplementärer Kundenstamm

Neue Märkte 

Komplementäre Produktpalette

Komplementäre Fähigkeiten

Fundiertes Unternehmenswissen

Langfristige Managementbeziehung



Grow, Buy, Build: Signifikanter Aufbau von Ressourcen und 

Umsatzsteigerung durch zwei erfolgreiche Akquisitionen in 2016
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Profitables Unternehmen, schuldenfrei

Umsätze (2015): > 2,5 Mio. EUR, schnelles Wachstum (>20% p.a.)

Akquisitionspreis: 

15,7 Mio. Aktien (Ausgabepreis 1,10 €), 1,7 Mio. EUR (bar) 

Erfolgreich integriert und zum C.B.S.-Standort verlagert

2016: 5 Monate im SYGNIS-Abschluss konsolidiert

Produkte: 

Komplementäres Produkt- und Technologie-Portfolio, Eintritt in den 

Bereich Proteomik

Ressourcen: 

Synergien in Vertrieb, F&E, Herstellung und Logistik; gut etablierter 

Direktvertrieb (USA, UK, Singapur); internationale Distributions- und 

OEM-Kanäle – Umsatzbeitrag > 1 Mio. EUR und Zugang zu China

Starkes Management und Team 



15

Profitabel, schuldenfrei, ertragsstark

Umsätze (2016e): > 1,5 Mio. USD

Akquisitionspreis: 

900.000 USD (540.000 USD bar; 360.000 USD durch 275.311 

neu ausgegebene Aktien aus genehmigtem Kapital)

Integration zum 31. März 2017 erfolgreich abgeschlossen;

Im SYGNIS-Abschluss konsolidiert ab Januar 2017

Produkte: 

Komplementäres Produkt- und Technologie-Portfolio erweitert 

den bestehenden Workflow: Elektrophorese- und PCR-Geräte

Fähigkeiten: 

Synergien bei den Standorten (beide in San Diego),  Vertrieb 

und Logistik, mehr Eigenvertrieb statt Distribution durch Dritte

Grow, Buy, Build: Signifikanter Aufbau von Ressourcen und 

Umsatzsteigerung durch zwei erfolgreiche Akquisitionen in 2016



16

Grow, Buy, Build: Erfolgreiche Integration, verbesserte 

Organisation

Sales

Zentrale, 

Vertrieb

F&E

Manufacturing, 

Sales

Manufacturing, 

Sales

Herstellung, 

Vertrieb

Herstellung, 

Vertrieb

Vertrieb



Wachstumstreiber: Proteomik, Reagenzien, Genomik (NGS) 

Neue Produkte und Services
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SYGNIS beabsichtigt, weltweit führender Anbieter von Premium-Reagenzien zu werden; Fokus liegt auf 

dem Protein- und den Next Generation Sequencing (NGS) Markt 

Quellen: Markets and Markets, Mar. 2016 (NGS), Markets and Markets, Jul. 2016 (Clinical Diagnostics), Markets and Markets, Jan. 2017 (Proteomics)

Klinische Diagnostik:

Liquid Biopsy, Onkologie

Marktvolumen

(2016): ~19,0 Mrd. USD

Geschätzte Wachstumsrate: 

>20 % p.a.

Durch SYGNIS ansprechbarer 

Markt: ~33 %

Proteomik-Forschung

Elektrophorese Workflow

(2016): ~6,0 Mrd. USD

Geschätzte Wachstumsrate:

>10% p.a.

Durch SYGNIS ansprechbarer

Markt: 30-40%

Genomik-Forschung:

NGS Marktvolumen

(2016): ~4,0 Mrd. USD

Geschätzte Wachstumsrate: 

>20% p.a.

Durch SYGNIS ansprechbarer

Markt: 30-40%



TruePrime™: Die Revolution in der Whole Genome Amplifizierung
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● Überlegene Sensitivität (100 Attogramm): 

1000x empfindlicher als andere MDA 

Methoden

● Keine synthetischen Primer  höhere 

Qualität

▪ Keine Artefakte durch Gebrauch von 

Oligonukleotiden

▪ Geringere Amplifikationsverzerrung 

bei der Genomabdeckung

▪ Geringer ADO

● Unempfindlich gegenüber externer DNA 

Kontamination

● Robust und reproduzierbar

● Einfach anzuwenden: Geringe Arbeitszeit, 

Reaktion innerhalb von 3 Stunden abgeschlossen

● Gute Ergebnisse auf allen verbreiteten NGS-

Plattformen wie Illumina und Ion Torrent

TruePrime™ SC

True Prime™ WGA

TruePrime™ RCA kit

CovCheck

Einzelzell-Anwendungen

Whole Genome Amplifizierung

Rolling Circle, R&D Anwendung 

Kit zur Qualitätskontrolle

Wettbewerbsvorteile und Kundennutzen:



TruePrime™: Der neue Standard in der WGA

Höhere Qualität – Geringerer Amplifikationsbias

19
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Kontrolle: Nicht-amplifizierte DNA

TruePrime™

Mitbewerber Q

Mitbewerber  G

Zufällige Primer

Chromosom 3-Abdeckung (12 Mio. ausgelesene Basenpaare)



Kit zum Nachweis zellfreier DNA / Flüssigbiopsie hat das Potenzial die Krebstherapie zu verändern:

Flüssigbiopsie-Tests sind fester Bestandteil klinischer Laboruntersuchungen – hochaktuelles Thema in 

Klinik und Forschung

Die Vorteile der Flüssigbiopsie ermöglichen erhebliche Einsparungen im Gesundheitssystem 

● Zeitersparnis

● Weniger invasiv und keine OP erforderlich 

● Früherkennung

Gesundheitsausgaben in den USA im Jahr 2015 von über 3,2 Billionen USD erwartet

● Ausgaben für Laboruntersuchungen von ca. 51 Mrd. USD erwartet

● Anteil an molekularer Diagnostik ca. 6 Mrd. USD oder 12% der klinischen Laboruntersuchungen

● Geschätzte Ausgaben für Flüssigbiopsien in den USA in 2015 von ca. 24 Mio. USD
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Wachstumstreiber – Flüssigbiopsie 

0

200

400

600

800

2010 2011 2012 2013 2014 2015

Nennung von “Flüssigbiopsie/liquid biopsy “ in 
wissenschaftlichen Publikationen



Aktueller Produkt-Workflow umfasst Genomik & Proteomik, 

Ergänzung durch weitere Produktangebote geplant
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Produkt-Workflow der SYGNIS-Gruppe:

Genomik

TruePrime® QualiPhi®

Mutants

SunScript®

SensiPhi® DoubleSwitch

Proteomik

Amintra Affinity 

Resins
VersaWave

Proteoloc

Nvoy 

Technology
BCA

Nvoy Solubility

Western Blot

PolyMACBradford

DNA/RNA 

Analyse

DNA/RNA 

Proben-

anreicherung

Protein-

Aufreinigung

Protein-

Quantifizierung

Protein-

Analyse

Instant Blue

RunBlue

GelFree 8100

Protein-

Fraktionierung

CBS: PCR-Workstations, Elektrophorese
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Erfolgreiche Einführung verschiedener Produkte und Services 

in 2016 - weitere für 2017 geplant
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Produkte

TruePrimeTM scWGA kit v2.0

CovCheck

TruePrimeTM LB: CT-DNA

DNA Quantitation Assay

WGA - NGS Workflow

Liquid Biopsy LB: Exosome

Liquid Biopsy LB: Apoptic

Services

TrueHelix

TrueAdvance

Q3 ‘16 Q4 ‘16 Q1 ‘17 Q2 ‘17 Q3 ‘17 Q4 ‘17



Kundenprofil
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● Genomik- & 

Proteomikforschung

● Forschung & Industrie

Anwendungsbereiche

● Wirkstoffsuche

● Biomarker-Forschung

● Onkologie

● Grundlagenforschung

Verkauf von Reagenzien

● Hohe Zahl von  

Wiederholungskäufen

● Starke Produktloyalität



Aktuelle Vertriebskanäle & Marketing Strategie
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Marketing Strategie

● Newsletter

● Broschüren

● Gezielte Angebote

● Umfassende Webseite

● SEO

● Webshop

● Lokale Messen

● Internationale 

Veranstaltungen

● Twitter

● Facebook

● Produkt Video 

Feeds

• UK, Deutschland, Frankreich, USA

• Höhere Margen

• Kunden-Feedback

• Endverbraucher-Datenbank 

 Marketing

Direkt

Marketing
E-Commerce

Konferenzen Social Media

Direkt-

vorkäufe

(40%)

Distributoren

(40%)

OEM (15%)

Lizenzen

(5%)

• Lokale Distributoren: Europa, 

Ferner Osten

• Globale Distributoren (Fisher, VWR, 

Sigma)

• Größere Reichweite

• Globale Reichweite

• Geringere Margen

• Skaleneffekte

• Höhere Margen

• Geringer Anteil an der 

Wertschöpfungskette

• Kein Endverbraucher-Feedback



Direkter Außendienst: 
Schwerpunkt : Außendienst in Gebieten mit physischer 

Präsenz:

● UK: Cambridge, Oxford, London, Manchester, 

Dundee – Edinburgh. Außendienst wird in diesem 

Markt ausgebaut. 

● USA: San Diego/LA, San Francisco, Boston, 

Maryland (NIH). Außendienst wird in diesem Markt 

ausgebaut.

● Deutschland: Aufbau eines lokalen 

Vertriebsteams in 2017 geplant

● Singapur: Eigene Vertriebsniederlassung betreut 

asiatischen Markt.

OEM-Vereinbarungen: SIGMA, TANON

● SIGMA: 3-jährige Zusammenarbeit,

CAGR wächst jedes Jahr stärker

Distribution plus OEM von vorgefertigten Gelen 

und InstantBlue

● TANON: Zusammenarbeit seit Ende 2015, 2017 

ausgeweitet auf drei Produktlinien
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Vertriebsstrategie:  Kernelemente aufgebaut, kontrollierte 

Expansion in 2017

26%

15%

34%

25%

EMEA UK (Nord- und Süd-)Amerika Asien
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Ertragswachstum von über 300%

– Übernahme von Expedeon

– Vertrieb der Proteomik-Produkte und Einführung dieser Produkte über 

die Vertriebskanäle von Expedeon in Großbritannien und den USA

EBIT/EBITDA stellt nicht die Steigerung der Bruttoerträge dar

– Aufgrund einmaliger Kosten in Verbund mit Restrukturierung und 

Integration

– Aufgrund der Berechnung des beizulegenden Zeitwerts nach IFRS

Die Bilanz stellt die Übernahme von Expedeon dar

– Signifikanter Anstieg des Goodwill/Firmenwerts: 23,8 Mio. EUR 

(+ 17,9 Mio. EUR)

– Bilanzsumme: 38 Mio. EUR (+ 24 Mio. EUR)
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Zentrale Aspekte zum Jahresabschluss



Geschäftsjahr 2016: Ausgewählte Bilanzzahlen
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In Mio. EUR 31.12.2016 31.12.2015 Veränderung in %

Aktiva

Anlagevermögen 31,7 8,6 > 100,0

davon Goodwill/Firmenwert 23,8 5,9 > 100,0

davon andere immaterielle Vermögenswerte 7,9 1,8 > 100,0

Umlaufvermögen 6,3 5,4 +16,7

davon liquide Mittel 3,8 4,6 (17,4)

Gesamtaktiva 38.042 14.033 > 100,0

Eigenkapital und Verbindlichkeiten

Eigenkapital 31,4 10,4 > 100,0

Langfristige Verbindlichkeiten 2,3 1,9 +21,1

Kurzfristige Verbindlichkeiten 3,2 1,7 +88,2

Gesamtpassiva 38.042 14.033 > 100,0



Geschäftsjahr 2016: Konzerngesamtergebnis
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In Mio. EUR 2016 2015 Veränderung in %

Gesamtergebnisrechnung

Einnahmen 1,8 0,6 > 100,0

Wareneinsatz (0,5) 0 –

Ausgaben in Vertrieb und Marketing (0,9) (0,6) +50,0

Verwaltungskosten (2,0) (1,7) +17,6

Ausgaben in Forschung und Entwicklung (1,2) (1,3) (7,7)

Sonstige Erträge 0,1 0 –

EBIT (vor Sondereffekten) (2,7) (3,2) (15,6)

Sondereffekte (1,3) (0,7) +85,7

EBIT (berichtet) (4,0) (3,9) +2,6

EBT (Ergebnis vor Steuern) (4,1) (4,0) +2,5

Jahresfehlbetrag (4,4) (4,0) +10,0



Geschäftsjahr 2016: Zusammensetzung der betrieblichen Erträge 

und Aufwendungen 
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Geschäftsjahr, abgeschlossen am 31. Dezember 2016

In Tausend EUR
2016 

berichtet

Expedeon 

Zeitwert; 

nicht 

liquiditäts-

wirksam

Expedeon 

(Transaktions

kosten)

Restrukturie-

rungskosten

Spanien 

gestaffelte 

Steuer

2016 

bereinigt
2015

Einnahmen 1.789 1.789 555

Umsatzkosten (1.026) 526 (500) (27)

Betriebsaufwendungen (4.783) 238 237 306 (4.002) (4.391)

Ergebnisse aus 

Betriebstätigkeiten
(4.020) 764 237 306 0 (2.713) (3.862)

Finanzierungskosten (128) (128) (178)

Einkommenssteuer (240) (70) 420 110 29

Nettogewinn/ 

Nettoverlust im 

Zeitraum

(4.388) 694 237 306 420 (2.731) (4.011)



Cashflow
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In TEUR Zahlungsmittel 2015 Mittelzufluss aus 

Finanzierungs-

tätigkeit

Mittelabfluss aus 

laufender 

Geschäftstätigkeit

Mittelabfluss aus 

Investitionstätigkeit

Zinsen Zahlungsmittel 

2016

31
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Ausblick 2017

Die SYGNIS Gruppe beabsichtigt erstklassige Life Science Tools und Reagenzien zu entwickeln 

und zu vermarkten.

Grow, Buy and Build: Akquisition von umsatzstarken Technologien und Produkten; Aufbau eines 

hochinnovativen molekularbiologischen Portfolios

Finanzprognose (nur SYGNIS)

Umsatz* 6,5 – 7,5 Millionen Euro

Großes Wachstumspotential in 2018

Break Even: Break-even des operativen Cashflow für Q4/2017 erwartet

Hauptziel des Unternehmens ist es, Mehrwert für Kunden in der Life-Sciences-Branche zu 

schaffen und das Wachstum signifikant zu beschleunigen.

* Abhängig vom Launch neuer Produkte und erfolgreicher Auslizensierungen
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Neue Service-Plattformen: TrueHelix™ (Jan.), TrueAdvance™ (März)

2nd OEM-Vertrag mit TANON; erwarteter Anteil am Gesamtumsatz > 1 Mio. EUR 
p.a. (April)

Übernahmen

– Jan.: Akquisition von C.B.S. Scientific – Geräte 
• Q1/2017: Integration erfolgt, Unternehmensstruktur angepasst

– Mai/Juni: Ankündigung und Übernahme von Innova Biosciences – Biolabeling

Kapitalerhöhungen (Mai):

– Bezugsrechtsangebot: 3.582.598 neue Aktien

– Privatplatzierung unter 10% des Grundkapitals: 3.677.369 neue Aktien

– Emissionspreis für beide Maßnahmen: 1,38 EUR pro Aktie

– Bruttoertrag über 10 Mio. EUR

Veränderungen im Management (Juni): Dr. Heikki Lanckriet alleiniger CEO; 
Pilar de la Huerta als Mitglied des Aufsichtsrats nominiert
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Highlights 2017
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Fünf aufeinanderfolgende Wachstumsquartale

– Weiteres signifikantes Wachstum in 2017 erwartet

Ertragswachstum

– 15-fache Ertragssteigerung versus Q1/2016

– + 68% versus Q4/2016

Operativer Cashflow verbessert sich weiter – auf dem Weg zum Break-even im 4. 

Quartal 2017

Akquisition der profitablen Innova Biosciences erweitert das Portfolio mit 

branchenführender Labeling-Technologie

35

Q1/2017: Zentrale Aspekte



Quarterlies Q1/2017
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In Mio. EUR

Q1/2017

(1. Jan. – 31. März 2017)

Q4/2016

(1. Okt. – 31. Dez. 2016)

Q1/2016 

(1. Jan. – 31. März 2016)

Gesamtergebnisrechnung

Einnahmen 1,4 0,8 0,1

Umsatzkosten -0,5 -0,2 0,0

Ausgaben in Vertrieb und Marketing -0,3 -0,4 -0,1

Verwaltungskosten -0,9 -0,6 -0,3

Ausgaben in Forschung und Entwicklung -0,2 -0,2 -0,3

Sonstige Erträge -0,1 0,1 0,0

EBIT (vor Sondereffekten) -0,5 -0,6 -0,7

Sondereffekte -0,8 -1,3 0

EBIT (berichtet) -1,3 -1,9 -0,7

EBT (Ergebnis vor Steuern) -1,3 -2,0 -0,7

Jahresfehlbetrag -1,2 -2,2 -0,7
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Innova: Transaktion 

Fusioniertes Unternehmen
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SYGNIS Gruppe und Innova Biosciences Ltd.: Aufbau eines 

Molekularbiologie-Portfolios

38

Expedeon

C.B.S. Scientific

SYGNIS

Die SYGNIS Gruppe als Vorreiter 

im Genomik- und Proteomik-Markt 

etablieren

Komplementäres Portfolio, das die 

gesamte molekularbiologische 

Wertschöpfungskette abdeckt

Innovative Technologien und 

Dienstleistungen für alle 

Prozessstufen anbieten

Cross-Selling-Möglichkeiten
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Innova Biosciences Ltd.: Profil

Führender Anbieter von Technologien und Services im Bereich Biokonjugation

Auf einen Blick:

● Führender Anbieter für benutzerfreundliche und innovative Biokonjugation 

 Branchenführende Technologie für Protein-/DNA-Labeling

 Starke IP-Position (Patentschutz in 24 Ländern)

● Privates Unternehmen, ansässig in Cambridge (UK), etwa 25 Mitarbeiter 

● Große Überschneidungen im Kundenstamm, Möglichkeit zum Cross-Selling von Produkten

● Synergetisches Portfolio mit mehr als 300 Produkten, Entwicklung von Ad-Hoc-Lösungen, um Kunden-

bedürfnisse zu befriedigen 

● Ausgereifte Online-Marketingstrategie, die SYGNIS’  Direktvertrieb ergänzt

Hauptprodukte:

● Schnelles, einstufiges Kit zum Labeling von 

Antikörpern, Proteinen und Peptiden

● Kit zur Konjugation von Nanopartikeln

● Kit zur Konjugation von Oligonukleotiden

Schlüsseltechnologien:

● Antikörper- und Protein-Labeling

● Labeling von Nanopartikeln

● Labeling von Oligonukleotiden



Starkes Wachstum 

Umsatz ~3 Mio. Euro (2016e)

Wachstum p.a.: ~23% (2016e)

Profitabel 

EBIT: ~0,6 Mio. Euro (2016e) 

Schuldenfrei
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Innova Biosciences Ltd.: Aktionärsstruktur und Finanzdaten  
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Gründer; 
46%

Weitere 
Aufsichts-

ratsmitglieder; 
13%

Haupt-
investor; 

21%

Weitere Investoren 
(9); 21%



Patentgeschützte Technologie zum Protein- und 
DNA-Labeling 

• Flexibilität: große Spannweite verschiedener Labels und 
Anwendungen  

• Komfort: einstufige Technologie, nur 30-sekündige 
Anwendungsdauer, keine Separationsschritte nötig

• Signifikante Vorteile für Proteomik-Kunden 
 Labeling, Nachweis und Überwachung von Proteinen

Bewährt und verlässlich

• Bewährt: Erste Publikationen unter Verwendung der 
Technologie im Jahr 2008

• Verlässlichkeit: Gleichbleibend hohe Qualität aufgrund der 
ISO9001-Zertifizierung, gute Reproduzierbarkeit

Erweitertes Produktangebot: F&E, 
Wirkstoffentdeckung, Diagnostik-Kits

• Skalierbar: Transfer von F&E in die Produktion

• Antikörper DNA-Labeling  neues Produktangebot für 
Genomik-Kunden

• Möglichkeit für neue Anwendungen im Bereich Reagenzien

Innova Biosciences Ltd.: Schlüsseltechnologie
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Schlüsseltechnologie: Biokonjugation oder  

Labeling

• Zugabe von Molekülen mit bekannten Charakteristika zu  

Antikörpern, Proteinen oder  DNA

• Zusätze ermöglichen Nachweis oder Isolation 

(unterschiedliche Methodik je nach Art des zugegebenen 

Moleküls)

Kundennutzen

• Anwenderfreundlichkeit: einstufiger Prozess 

• Verlässlich: durch ISO9001-Standard zertifizierte Qualität

Vorteile für SYGNIS

• Meistverkaufte und innovative Labeling-Technologie 

• Technologie komplementär zum SYGNIS-Workflow

• Erwarteter jährlicher Umsatzbeitrag von 0,6 Mio. Euro

Innova Biosciences Ltd.: Schlüsseltechnologie
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Label 

Antikörper, 

Protein oder 

DNA

Reinigung 

Nachweis

Quantifizierung
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Hauptmärkte und Anwendungen 

Genomik- und Proteomik-

Forschung

Durchfluss-Zytometrie 4,6 Mrd. USD

Reinigung 3,8 Mrd. USD

Western-Blot 0,6 Mrd. USD

Krebsforschung

Biomarker

DNA

Immunoassays 17,2 Mrd. USD

ELISA

Lateral Flow 4,6 Mrd. USD

Diagnostik



SYGNIS Gruppe und Innova: Produkt-Synergien
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SYGNIS Gruppe und Innova: Komplementärer Kundenstamm

45

SYGNIS

• 60% Forschung

• 40% Industrie

Innova

• 20% Forschung

• 80% Industrie 

0% 20% 40% 60% 80% 100%

Innova

SYGNIS

Forschung Industrie
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Akquisitionsziele: Profil

Kriterien Innova Biosciences Ltd.

Profitabel

Schuldenfrei

Starkes Wachstum

Innovativ

Komplementärer Kundenstamm

Neue Märkte

Komplementäre Produktpalette

Komplementäre Fertigkeiten

Fundiertes Unternehmenswissen

Langfristige Managementbeziehung



● Möglichkeit zur Erschließung neuer Anwendungsfelder

● Neues innovatives Portfolio von Produkten mit starkem Patentschutz

● Meistverkaufte Labeling-Produkte, die Kunden über den gesamten 

Arbeitsprozess hinweg unterstützen 

● Komplementäre Ergänzung des Proteomik- und Genomik-Portfolios von 

SYGNIS  

● Komplementärer Kundenstamm

● Komplementäre Vertriebs- und Marketingkanäle 

● Starke Expertise in den Bereichen Online-Marketing und Werbung, die 

SYGNIS’ Vertriebsorganisation unterstützt

● Fee-for-service-Geschäft: Entwicklung von kundenindividuellen Produkten

● Strategie und Expertise im Qualitätsmanagement, ISO 9001-Zertifizierung

● Umsatzbeitrag:  ~3 Mio. Euro Einnahmen, ~0,6 Mio. Nettogewinn

● UK-Konsolidierung: Verlagerung von Innova zum SYGNIS-Standort in 

Cambridge

● Nutzen lokaler Synergien bei Verwaltungskosten, F&E, Marketing & Vertrieb

● SYGNIS stärkt Position im durch hohe Bruttomargen gekennzeichneten 

Reagenzien-Markt

● Skaleneffekte: Kosteneinsparung könnten Umsatzsteigerung unterstützen

“Grow, Buy, Build” – Ziel: Führender Anbieter für Premium-Reagenzien

47

Produkte & 

Services

Fertigkeiten

Finanzdaten



SYGNIS: Erfolge 2016 

Konzernüberblick und Strategie

Vorstellung der Jahresergebnisse 2016

Highlights 2017 und Vorstellung der Quartalsergebnisse

Innova: Unternehmensvorstellung

Innova: Transaktion 

Fusioniertes Unternehmen
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8. Mai
• Absicht, Innova Biosciences zu übernehmen 

10. Mai

• Beginn des Bezugsangebots Zeichnungsfrist für die Kapitalerhöhung von bis zu 5 Mio. EUR mit 
Überzeichnungsoption; Preis pro Aktie: 1,38 EUR

11. Mai

• Beginn der Privatplatzierung (Kapitalerhöhung von bis zu 10 Prozent des eingetragenen Kapitals); Preis pro 
Aktie 1,38 EUR

30. Mai

• Transaktionsabschluss / Ende der Zeichnungsfrist

• Beide Kapitalerhöhungen überzeichnet: Bruttoertrag von 10 Mio. EUR; neues Grundkapital: 44.877.258 EUR; 
Bezugsangebot: 3.582.598 neue Aktien; Privatplatzierung: 3.677.369 neue Aktien

16. Juni

• Akquisition von Innova Biosciences

• Beginn der Konsolidierung

Nächste 
Schritte

• Integration von Innova Biosciences
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Chronik der Innova-Transaktion 
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Gesamtbetrag: ~12,9 Mio. EUR
(10,8 Mio. EUR Kaufpreis + 2,1 Mio. EUR aus 1,5 Mio. 

Pflichtwandelanleihen * 1,38 Euro pro Aktie)

Kaufpreis: ~10,8 Mio. EUR 

– Vorab-Zahlung: 8 Mio. EUR

– Vorab-Beteiligung: 2 Mio. Aktien (Sacheinlage); 

Ausgabepreis 1,38 EUR

Pflichtwandelanleihen: ~2,1 Mio. EUR

– Insgesamt: 1,5 Mio. Aktien

– Davon nach 12 Monaten: 750.000 Aktien

– Davon nach 24 Monaten: 750.000 Aktien

Hard Lock-Up: 

– Vorab-Beteiligung: 6 Monate + 12 Monate

– Anteile aus Pflichtwandelanleihen: 6 Monate
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SYGNIS-Übernahme der Innova Biosciences Ltd.: 

Transaktionsstruktur

Expedeon

C.B.S. Scientific

SYGNIS



Bezugsrechtsangebot: 

– Bis zu 4,94 Mio. EUR

– Möglichkeit einer Überzeichnung 

– Ergebnis: 3.582.598 neue Aktien ausgegeben

– Preis pro Aktie: 1,38 EUR

Privatplatzierung an ausgewählte Investoren: 

– Bis zu 10% des registrierten Aktienkapitals

– Ergebnis: 3.677.369 neue Aktien ausgegeben

– Preis pro Aktie: 1,38 EUR

Sacheinlage: 

– 2 Mio. Aktien

Pflichtwandelanleihen: 

– Bis zu 1,5 Mio. Aktien 

(abhängig von der Erreichung von Übernahmezielen)

Verwendung der Erlöse: 

– Bis zu 10 Mio. Euro Barmittelzufluss insgesamt

– Kaufpreis von 8 Mio. Euro (Vorab-Zahlung)

– 1 Mio. Euro Transaktionskosten (Banken, Berater) 

– 1 Mio. Euro Working Capital 
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Erfolgreiche Finanzierung der Übernahme von Innova

Expedeon

C.B.S. Scientific

SYGNIS



Unternehmen Umsatz-Multiples (2016e) Nettogewinn-Multiples (2016e)

abcam plc 10,8 49,5

bioMérieux' group 3,8 67,3

Bruker Corporation 0,3 39,2

Illumina Inc. 11,3 59,9

Pacific Biosciences of California, Inc. 4,0 neg.

Perkinelmer, Inc. 3,1 27,9

Sysmex Corporation 5,8 40,3

Tecan Trading AG 4,0 36,9

Mittelwert 5,4 45,9

Median 4,0 40,3

Innova Biosciences Ltd. 4,4 25,3
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Innova: Bewertung der Transaktion

Quelle: GBC AG; öffentlich zugängliche Unternehmensinformationen
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Ausblick 2017 und Zusammenfassung

Expedeon

C.B.S. Scientific

SYGNIS

Innova

Akquisition der meistverkauften Labeling-

Technologien und -Produkte

Ideale Ergänzung zum SYGNIS Workflow

Potentielle Kostenersparnis

● Synergien in Cambridge (UK)

● Synergien bei Verwaltungskosten, F&E, 

Marketing und Vertrieb 

Break-even des operativen Cashflow 

im 4. Quartal 2017 erwartet 

Passt genau zur “Grow, Buy & Build”-Strategie 

für profitables Wachstum

Starkes und vollständiges Management-Team



SYGNIS: Erfolge 2016 

Konzernüberblick und Strategie

Vorstellung der Jahresergebnisse 2016

Highlights 2017 und Vorstellung der Quartalsergebnisse

Innova: Unternehmensvorstellung

Innova: Transaktion 

Fusioniertes Unternehmen
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Management Board

Heikki Lanckriet, PhD – CEO/CSO

Dr. Heikki Lanckriet hat breite Expertise und kommerzielle Erfahrung auf dem Gebiet der Life Science-Reagenzien und 

-Instrumente. Noch während seines Promotion an der Universität Cambridge hat Heikki im Jahr 2003 Expedeon 

mitbegründet. Mit fortschreitender Entwicklung der Gesellschaft eignete er sich tiefgreifendes Wissen über die 

vielfältigen Facetten der Geschäftswelt an, indem er über die Rolle des COO und CSO zum CEO wurde. Sein 

Unternehmergeist und kommerzieller Pragmatismus standen im Mittelpunkt des Erfolgs von Expedeon. Heikki kam mit 

der Übernahme von Expedeon zu SYGNIS, wo er Co-CEO wurde. Ab Juni 2017 ist Heikki alleiniger CEO und CSO der 

SYGNIS AG. Heikki hat einen Bachelor- und Master-Abschluss in Bioverfahrenstechnik von der Universität Gent, 

Belgien, und promovierte in Bioverfahrenstechnik an der Universität Cambridge, Großbritannien. Er hat Publikationen 

in renommierten internationalen wissenschaftlichen Zeitschriften veröffentlicht und wird als Erfinder in einer Vielzahl 

von Patenten genannt.

David Roth – CFO

David hat über 20 Jahre Erfahrung in den Bereichen Wirtschaftsprüfung und Accounting, mit Fokus auf dem 

Gesundheitsbereich. Als zertifizierter Wirtschaftsprüfer hat er in Großbritannien für KPMG, Deloitte und Arthur 

Anderson gearbeitet. Bei Arthur Anderson war er zuletzt Director und Partner im Bereich Wirtschaftsprüfung und 

Beratung, wobei er für viele Kunden, u.a. aus der Biotech-Branche, tätig war und gelistete Unternehmen in den USA 

und Großbritannien beriet. Anschließend wurde er CFO in verschiedenen stark wachsenden Organisationen mit 

mehreren Standorten im Healthcare-Bereich, wo er Teams im Bereich Finanzen und Operations leitete. Unter anderem 

war er als Buchprüfer für das Berichtswesen bei einem sekundären 100 Millionen USD-Nasdaq-Listing zuständig und 

übernahm die anschließende Rechnungslegung ebenso wie Analyse und finanzielle Unterstützung im Rahmen 

unterschiedlicher Unternehmensakquisitionen und Transaktionen. David ist Deutscher und lebt in Großbritannien. Er 

hat Betriebswirtschaftslehre an der University of Hertfordshire studiert. 
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SYGNIS Aufsichtsrat

Tim McCarthyCristina Garmendia, PhD

Vorsitzende

Mr. Joseph Fernandez

stellvertretender Vorsitzender

Trevor Jarman, PhD María Jesús Sabatés Mas

(steht nicht zur Wiederwahl)

Franz Wilhelm Hopp, PhD

(steht nicht zur Wiederwahl)
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SYGNIS Aufsichtsrat: Nominierungen

Peter Llewellyn-Davies Pilar de la Huerta



SYGNIS Aktie – aktuelle Informationen 

Ticker-Symbol:
LIO1 (Xetra)

LIOG1.DE (Reuters Instrument Code)

ISIN: DE000A1RFM03

WKN: A1RFM0

Ausgegebene Aktien: 44.877.258

Listing:
Deutschland: Deutsche Börse (Premium Standard)

(wichtigste Börsenplätze)

Free Float: ~ 66%

Hauptinvestoren (über 3%):

Genetrix S.L.,11,5%; Deutsche Balaton: 6,6%; 

Alpenfels Family Trust: 6,2%; Fernandez Trust: 5,9%; 

Dr. Heikki Lanckriet: 3,4%

Market Cap: ~ 73,7 Mio. Euro (6. Juli 2017)

Analysten: GBC AG (Cosmin Filker; BUY: 3,75 Euro)
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Zusammenfassung

Seit Anfang 2016 wurden 3 Produktlinien, 8 Kits und 2 Service-

Plattformen gelauncht

Erfolgreiche Kapitalerhöhungen im Juli 2016 und Mai 2017

Entscheidende Stärkung der strategischen Positionierung durch 

Übernahmen von Expedeon, C.B.S Scientific und Innova Biosciences

5 aufeinanderfolgende Wachstumsquartale bestätigen die Strategie –

Break-even des operativen Cashflow in Q4/2017 erwartet
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SYGNIS AG

Heikki Lanckriet, CEO/CSO

Email: heikki.lanckriet@sygnis.com

Telefon: +44 1223 873364
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Vielen Dank für Ihre Aufmerksamkeit!

Für weitere Informationen wenden Sie sich bitte an:



Tagesordnung der Ordentlichen Hauptversammlung

1. Vorlage des festgestellten Jahresabschlusses und des vom Aufsichtsrat gebilligten Konzernabschlusses,  

des  Lageberichts  und  des  Konzernlageberichts  sowie  des  Berichts des Aufsichtsrats, jeweils für das 

Geschäftsjahr 2016

2. Beschlussfassung über die Entlastung der Mitglieder des Aufsichtsrats für das Geschäftsjahr 2016

3. Beschlussfassung über die Entlastung der Mitglieder des Vorstandes für das Geschäftsjahr 2016

4. Wahl des Abschlussprüfers für das Geschäftsjahr 2017

5. Beschlussfassung über die Ermächtigung zur Auflage eines Aktienoptionsplans 2017 und die Schaffung 

eines  neuen bedingten Kapitals (Bedingtes Kapital 2017) zur Erfüllung des Aktienoptionsplans 2017; 

entsprechende Änderung der Satzung

6. Beschlussfassung über die Neuwahl von Mitgliedern des Aufsichtsrats 

7. Beschlussfassung über Aufhebung des verbliebenen bisherigen genehmigten Kapitals gemäß § 4 Abs. 4 

und 5 der Satzung und die Schaffung eines neuen genehmigten Kapitals in Höhe von Euro 22.467.043,00 

(Genehmigtes Kapital 2017); Ermächtigung des Vorstands, mit Zustimmung des Aufsichtsrats das 

Bezugsrecht der Aktionäre auszuschließen, sowie entsprechende Satzungsänderung

8. Beschlussfassung über eine Satzungsänderung in Bezug auf die Amtszeit der Aufsichtsratsmitglieder
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